THE FRENCH DEEJAY'S — GUIDE BAR & RESTAURANT

Cequ'un DJ apporte vraiment
a votre bar ou restaurant

Un guide offert pour des attentes justes et des résultats durables,
gue vous nous choisissiez ou non.

Rédigé par Alex — DJAL4EX
35 ans d'expérience en animation musicale événementielle



Pourquoi ce guide ?

Beaucoup d'établissements font appel & un DJ en attendant un effet immédiat sur leur
fréguentation, puis sont décus par les premiers résultats. La réalité est plus nuancée, et

surtout plus durable : un DJ ne remplace pas votre communication, il en amplifie les effets.

Voici comment tirer le meilleur parti de cette collaboration, sans attentes déplacées.
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Un DJ ne remplace pas une campagne de
communication

Contrairement a une idée regue, un DJ ne fait pas venir de nouveaux clients par
sa seule présence. Sa prestation transforme |'expérience de ceux qui sont déja
I3, elle ne se substitue jamais a une vraie démarche de communication autour
de votre établissement.

A RETENIR — Considérez I'animation musicale comme un amplificateur de votre
réputation, pas comme un outil publicitaire en soi.

Savraievaleur : transformer |'expérience vecue

Ce que le DJ apporte concretement, c'est une ambiance qui donne envie de
rester plus longtemps, de commander un verre de plus, et surtout de revenir.
C'est la que se situe le retour sur investissement réel.

A RETENIR — Un client qui passe une bonne soirée chez vous en parle naturellement
autour delui ; c'est le point de départ de tout le reste.
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Construire uneréputation, pas un coup ponctuel

Une seule soirée animée, aussi réussie soit-elle, ne suffit pas a installer
durablement une réputation. C'est la régularité qui transforme un bon moment
en habitude prise par vos clients.

A RETENIR — Une animation hebdomadaire ou mensuelle réguliére construit une
identité bien plus solide qu'un événement isolé, méme spectaculaire.

L'effet « il se passetoujoursquelque choseici »

Quand vos clients savent gu'une ambiance particuliére les attend certains soirs
précis, |'établissement devient une destination en soi, pas seulement un lieu de

passage.

A RETENIR — Cette réputation se construit sur plusieurs semaines, rarement en une
seule soirée ; la patience fait partie du calcul.

La communication en amont reste indispensable

Méme la meilleure animation musicale reste invisible si personne n'est informe
guelle a lieu. Réseaux sociaux, affichage en vitrine, bouche-a-oreille
encourageé : cette communication conditionne directement |'affluence.

A RETENIR — Annoncez vos soirées animées au moins une semaine a |'avance, sur
tous vos canaux habituels, pas seulement e jour méme.

Fidéliser avant de chercher a conquérir

Une clientéle existante qui revient plus souvent, reste plus longtemps et
consomme davantage représente souvent un levier de croissance plus
accessible gue la recherche permanente de nouveaux clients.

A RETENIR — Une animation réguliére transforme des clients occasionnels en
habitués, ce qui reste I'un des indicateurs de succes les plus fiables.
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Privilégier un rythmerégulier a un événement isolé
Un rendez-vous fixe, connu et attendu, ancre I'habitude bien plus efficacement

gu'une soirée exceptionnelle organisée une fois par an sans suite.

A RETENIR — Un jour fixe dans la semaine, méme modeste au départ, construit une
attente qui grandit progressivement avec le temps.

Fairedel'équipedu lieu un relais de communication

Le personnel en salle, en contact direct avec la clientele, reste souvent le
meilleur vecteur pour annoncer les soirées a venir et créer |'anticipation autour
du prochain rendez-vous.

A RETENIR —Un simple rappel oral en fin de service (« on vous attend jeudi pour la
prochaine soirée ») entretient efficacement cette dynamique.

Mesurer le succes sur la durée, passur une seule
soiree

Une premiere soirée plus calme que prévu ne signifie pas un échec : la
réputation d'une animation réguliére se construit sur plusieurs semaines,
rarement dés le premier essai.

A RETENIR — Donnez au moins un mois & une nouvelle animation avant d'en évaluer
réellement I'impact sur votre fréguentation.

Cequ'un DJ apporte concretement a votre
établissement
Une ambiance distinctive, un motif de visite récurrent, une expérience dont on

se souvient et dont on parle : voila ce qui différencie un établissement qui reste
dans les mémoires d'un lieu que I'on oublie aussitét sorti.

A RETENIR — L'animation musicale ne remplace jamais la qualité de votre cuisine ou
de votre accuelil ; elle vient renforcer une expérience dga solide.
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Envie qu'on construise ensemble une animation qui dure ?
thefrenchdegjays.fr — contact@thefrenchdegjays.fr — 07 52 07 70 73
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